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Paul Nurse Presidente do Crick Institute de Londres e Nobel da Medicina

“Um bom acordo
ara a ciéncia britanica

¢ nao haver ‘Brex

Texto VIRGILIO AZEVEDO
Foto TIAGO MIRANDA

Dirige o Francis Crick Institute
em Londres, o maior centro de
investigacdo de ciéncias biomé-
dicas da Europa, e foi Nobel da
Medicina em 2001 pela desco-
berta das proteinas que contro-
lam a multiplicacao das células.
Paul Nurse, que participou re-
centemente numa conferéncia
no Dia da Universidade Nova
de Lisboa, pertence ao Grupo
de Alto Nivel de Aconselha-
mento Cientifico da Comissao
Europeia, que integra sete in-
vestigadores de topo, incluindo
a portuguesa Elvira Fortunato.
E diz que vai continuar neste
grupo depois do ‘Brexit’, por-
que estd por mérito préprio e
nao a representar o seu pais.
Nurse considera que “o ‘Brexit’
terd um impacto negativo mui-
to maior na ciéncia britanica do
que na ciéncia europeia”.

Na ciéncia, o Reino Unido
contribui com mil milhoes de
euros para o orcamento anual
da UE mas recebe €1,5 mil mi-
lhges. Com o ‘Brexit’, o que se-
riaum bom acordo com Bruxe-
las na investigacao cientifica?
@ Um bom acordo para a cién-
cia britdnica é nao haver ‘Bre-
xit’. E tdo simples como isto.

Em julho disse a revista “Na-
ture” que o Reino Unido estava
a caminhar para um desastre.
Depois dos acordos consegui-
dos por Boris Johnson com o
Parlamento e com a UE man-
tém a mesma posi¢ao?

@ Nessa altura estava a referir-
-me a um ‘Brexit’ sem acordo
com a UE, o que levaria o Reino
Unido a ser excluido da maioria
dos mecanismos cientificos de
cooperacio europeia. Mas se
tivermos um ‘Brexit’ negoci-
ado pelo primeiro-ministro, a
situacao sera com certeza mais
tolerdvel. S6 que de momento
nao temos um acordo que seja

ideal para a ciéncia britanica.
Boris Johnson parece querer
evitar um alinhamento com a
UE em termos de regulamen-
tos, o que é um problema para
conduzir e aplicar a investiga-
¢ao cientifica no Reino Unido.
Por outro lado, os lideres do
Partido Conservador nao tém
capacidade politica suficiente
para se relacionarem com os
seus colegas europeus. E sem
uma boa relacgio é dificil alcan-
car compromissos e estabele-
cer formas de trabalhar.

Sera entao um acordo fragil
na ciéncia?
[ Nio vai ser politicamente
facil para o Reino Unido nego-
ciar uma boa posicdo, porque
a falta de regulamentacio vai
tornar as coisas dificeis. Se nao
estivermos no mesmo mercado
comum, ndo estou a ver como é
que 0s nossos projetos cientifi-
cos podem ser elegiveis a fun-
dos europeus. Em todo o caso,
este é um problema a curto e
médio prazo, porque na reali-
dade penso que vamos gradual-
mente voltar a ser membros da
UE. Mas talvez isso ndo aconte-
¢a durante a minha vida...

Um estudo da Royal Society
mostra que, desde o referendo
de 2016, o peso anual do Reino
Unido no financiamento da ci-
éncia da UE caiu 33%. E o nime-
ro de cientistas estrangeiros
que vao trabalhar no pais ao
abrigo de programas europeus
desceu 35%. Esta preocupado
com estes dados?

@ Claro que estou. E imprevisi-
vel se a ciéncia do Reino Unido

se consegue manter nas fortes
redes de cooperacio europeia
construidas ao longo de mais
de 40 anos e ter acesso a finan-
ciamento de elevada qualidade
das instituicoes da UE. Nao vejo
qualquer vantagem do ‘Brexit’
para a ciéncia britanica.

O mesmo estudo revela que
a ciéncia britanica perdeu fi-
nanciamentos de €500 milhoes
por ano desde 2016 por causa
da instabilidade do ‘Brexit’. E
que a parte do Reino Unido no
financiamento do programa
europeu Horizonte 2020 de
apoio a ciéncia passou de 16%
para11%.Esta tendéncia nega-
tiva vai continuar?
@ Se sairmos da UE a econo-
mia vai ser afetada. E quando
isso acontece, a investigacao
cientifica fundamental e mes-
mo a investigacao aplicada sdo
também afetadas, porque as
prioridades do financiamen-
to publico vao para a satde,
a educacao e outros servicos
do Estado, e ndo para a cién-
cia. O Governo sublinha que
quer apoiar a ciéncia, mas o
primeiro-ministro Boris John-
son nao é muito credivel no que
diz e muda constantemente de
posicdo, portanto nao pode-
mos confiar em tudo o que ele
afirma. Por outro lado, com a
economia a cair deixamos de
ter acesso a fundos europeus
importantes como as bolsas mi-
lionarias do Conselho Europeu
de Investigacao (ERC).

Quanto investe o Reino Uni-
do por ano em investigacao?
@ Estamos entre os paises da
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UE que menos gastam em ci-
éncia, cerca de 1,7% do PIB,
enquanto paises como a Ale-
manha ji estio perto dos 3%.
Além disso, o ‘Brexit’ tem um
impacto negativo significativo
na imagem do Reino Unido,
nao apenas na Europa, mas
também em todo o mundo. Fe-
charmos o pais sobre si mes-
mo nao é compativel com fazer
ciéncia de elevada qualidade,
movimentar pessoas, ideias e
recursos com outros paises.

A reputacao cientifica do
Reino Unido sera afetada.
@ Penso que vai diminuir. Dirijo
um grande instituto de inves-
tigacdo nas ciéncias biomédi-
cas, o Francis Crick Institute, e
ainda nao sentimos nenhuma
mudanca, mas outras institu-
icdes do Reino Unido ja estdo
a sentir. No Crick Institute te-
mos tomado medidas para nos
protegermos e mantermos uma
forte rede de contactos e de in-
teracoes com o resto da Europa.

O impacto negativo do ‘Bre-

xit’ na ciéncia nao é, assim,
apenas um problema de finan-
ciamento.
@ Nao. E também um pro-
blema de reputacio, cultura,
permeabilidade, redes de tra-
balho com a UE e com o resto
do mundo.

Boris Johnson deu instru-
¢oes em setembro a varios de-
partamentos do Governo para
criarem um novo sistema de
vistos rapidos para atrair ci-
entistas de topo para o Reino
Unido. E uma medida positiva?
@ Temos um sistema burocra-
tico nesta area que é mau ha
varios anos, estamos sempre
preocupados e nunca foi me-
lhorado. Eu diria que sio boas
noticias, mas a minha reser-
va é que nem sempre acredito
no que é dito pelo Governo,
porque hi a tendéncia para se
anunciar aquilo que soa bem.
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Netflix e companhia
querem por fim a
partilha de contas

Estratégia foi utilizada até aqui para
aumentar o niimero de utilizadores. Agora
o objetivo é transforma-los em clientes

Foi uma tempestade perfeita para a televisao e
para o cinema. Primeiro, os consumidores de séri-
es e filmes deixaram de querer esperar pela estreia
dos seus contetidos preferidos (em sala ou num
canal linear). E depois deixaram de pagar por eles.
A pirataria cresceu de forma avassaladora, sem
que as autoridades conseguissem evitar o acesso
aos sites onde tudo estava disponivel, até que o
acesso a tecnologia melhorou e os principais locais
de partilha de contetidos foram encerrados. Nesse
momento ji os servicos de streaming comecavam a
ganhar clientes, pegando nos destrocos da tempes-
tade enfrentada pelos concorrentes tradicionais e
juntando-lhe os novos habitos de consumo.

Com uma politica de precos agressiva — cerca
do preco de um bilhete de cinema por cada més de
acesso, muito inferior ao praticado pelos operado-
res de televisdo por cabo (mesmo com periodos de
fidelizagao associados) —, comecaram a ganhar di-
mensao em todo o mundo. Primeiro em mercados
mais maduros e depois em lugares onde os servicos
tradicionais nunca chegaram a estar disponiveis.
Foi uma estratégia global e concertada que se
mostrou vencedora, mesmo ignorando o facto de
os clientes partilharem o acesso com amigos ou
familiares. Mas isso podera estar prestes a mudar.
O investimento em contetidos proprios é cada vez
maior (hd empresas a investir valores proximos
dos mil milhoes de euros numa tinica producio)
e é necessario crescer de forma mais sustentada.

Greg Peters, vice-presidente da Netflix com o
pelouro do produto, ja tinha confidenciado ao
Expresso, num workshop conjunto em Berlim, a
preocupacao da empresa com a partilha de pala-
vras-passe. Mas era um mal necessario. A Netflix
queria ganhar notoriedade no mercado e aprovei-
tou a vontade dos utilizadores para que os seus
programas alcancassem mais pessoas. Agora, com
mais de 158 milhoes de membros pagos em 190 pai-
ses, a Netflix pretende comecar a cobrar os valores
em falta e crescer no nimero de assinaturas (para
14 das audiéncias).

“Continuamos a monitorizar [a partilha de pala-
vras-passe]”, disse Peters na apresentacio de re-
sultados da Netflix no terceiro trimestre, frisando
que a empresa vai continuar a “analisar a situag¢ao”
enquanto procura uma forma de limitar esse tipo
de comportamento, que viola os termos do servico,
sem prejudicar a experiéncia do utilizador. Sobre
a possibilidade de a empresa avancar ja com medi-
das que impedissem a partilha de contas, Peters ga-
rantiu que nao existem planos fechados sobre isso.

Atualmente, além da Netflix, sdo varios os servi-
cos de streaming que procuram solucoes tecnolégi-
cas para combater os excessos. Em causa estd um
mercado global onde operam também a HBO e a
Amazon, por exemplo, e s quais se junta a partir
de hoje o Apple TV+, num ecossistema de conteu-
dos onde existem ainda plataformas locais. De
acordo com niimeros mais recentes do Barémetro
de Telecomunica¢oes da Marktest, hé cerca de 1,5
milhdes de subscritores de servigos de streaming
de filmes e séries em Portugal. Nas faixas etarias
mais jovens, 39,4% afirmam subscrever servi¢os
de streaming. A Netflix é a empresa do sector com
maior penetracao.
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